АНКЕТА 

для оцінки фінансової готовності ММСБ
1. Профіль компанії
	Повна назва компанії
	

	ЄДРПОУ
	

	Вебсайт компанії та/або сторінка у соцмережах
	

	Контактна особа:
- прізвище та ім’я

- посада

- конт. телефон

- електронна пошта
	

	У якій області/яких областях України компанія здійснює діяльність
	

	У яких галузях компанія здійснює діяльність
	

	Сильні сторони/конкурентні переваги компанії


	

	Кількість штатних працівників 
- у 2024 році

- у 2025 році
	

	Річний оборот компанії 
- за 2024 рік (грн)

- за 2025 рік (грн)
	

	Оцінка та коментарі щодо:
· юридичної реєстрації 

· підприємницької діяльності

· ринкової ніші (фокусу діяльності)

· операційної історії
	

	Чи є в компанії окрем особа, відповідальна за залучення грантів, інвестицій та або інших типів зовнішнього фінансування (якщо так, вкажіть прізвище та ім’я, посаду)?
	


2. Фінансова оцінка
	Рентабельність продажів
	1. Вище нуля (Прибуток)

2. На рівні точки беззбитковості

3. Нижче нуля (Збиток) 
Пояснення:


	Структура основних статей витрат
	Постійні витрати: 
Змінні витрати: 


	Ситуація з грошовими потоками 
	1. Стабільна 

2. Нерегулярна 

3. Критична
Пояснення:



	Наявні фінансові зобов’язання 
	1. Кредити _____________

2. Лізинг _______________

3. Борги _______________

4. Інші зобов’язання_______________
Пояснення:



	Оцінка та коментарі щодо:
· фінансової звітності (P&L, баланс) 

· управління грошовими потоками

· прозорості бухгалтерського обліку

	


3. Бізнес-модель та ринкова позиція
	Опис продуктів/послуг
	

	Цільові ринки (деталізуйте)
	Місцевий ________________________________ 

Національний ____________________________

Зовнішні _________________________________

	Ключові клієнти (деталізуйте щодо кожного типу клієнтів)


	B2B __________________________________

B2C _________________________________

B2G (Державний сектор) _________________

	Конкурентні переваги компанії
	

	Перспективи зростання
	

	Поточні виклики/проблеми, що впливають на зростання компанії
	


4. Поточні фінансові потреби
	Тип необхідного фінансування 
	1. Грант

2. Кредит

3. Інвестиції

4. Інші інструменти

5. Змішане (утоніть, що саме) _____________

____________________________________________

	Сума, потрібна для розвитку бізнесу/реалізації проєкту, грн або USD


	

	Цілі залучення фінансування (наприклад, оборотний капітал, придбання обладнання, розширення діяльності/виробництва, впровадження інновацій, розвиток експорту)
	

	Терміни залучення фінансування (коли і на який строк потрібне фінансування)
	


5. Операційна готовність
	Виробнича/сервісна спроможність
	

	Стабільність ланцюгів постачання/ надійних підрядників
	

	Кадровий потенціал
	

	Рівень цифрововізації (вебсайт, CRM система, бухгалтерські програми)
	

	Наявність документації
	Бізнес-план ________________________________

Фінансові розрахунки _______________________

Проєктно-кошторисна документація_____

Підтверджуючі документи (контракти, рахунки тощо) ______________________________


6. Грантова готовність
	Чи має компанія досвід залучення грантів (якщо так, вкажіть назву грантової програми, мету/спрямування проєкту, рік отримання, суму гранту)?
	

	Чи залучала компанія консультантів або організації для підготовки грантових заявок (якщо так, коротко опишіть цей досвід)?
	

	Цілі залучення грантового фінансування (у минулому)
	

	Орієнтовна сума гранту, яка необхідна , грн або USD:
	

	Готовність забезпечити власний внесок (співфінансування) на реалізацію проєкту, грн або USD
	

	Спроможність компанії підготувати і надати звітність за проєктом
	


7. Кредитна готовність
	Кредитна історія (чи були попередні кредити)


	

	Досвід взаємодії з банками (позитивний і негативний)
	

	Наявність забезпечення (для застави)
	

	Спроможність погашати борг (за рахунок прибутку, заощаджень, інших джерел)
	

	Стан фінансової дисципліни у компанії
	

	Цілі залучення кредиту
	

	Орієнтовна сума кредиту, який потрібен
	

	Готовність забезпечити перший внесок на реалізацію проєкту
	


8. Інвестиційна готовність
	Переконливість і масштабованість бізнес-ідеї/бізнес-моделі
	

	Потенціал зростання/розвитку
	

	Готовність до роботи з інвесторами (наявність бізнес-плану, пітч-деку, оцінки бізнесу, фінансових розрахунків)
	

	Готовність ділитися часткою власності
	

	Наявність матеріалів для інвесторів (лендингу, презентації, лефлету)
	

	Цілі залучення інвестицій
	

	Орієнтовна сума інвестицій, яка потрібна грн або USD


	


